AUMENTO DE

65% NA ABERTURA
DE GONTAS GOM A
PRIMEIRA HOUSE
AGENGY DA BRQ

BRQ Digital Solutions




Cliente

0 INVESTIMENTO EM ESTRATEGIAS
IN-HOUSE E UMA DAS GRANDES
TENDENCIAS MUNDIAIS DOS ULTIMOS
ANOS. CONSISTE NA CENTRALIZAGAO DE
ALGUNS SERVICOS, COMO A MANUTENGAO
DA ESTRATEGIA DE MARKETING DAS
EMPRESAS, GOM GRANDES

BENEFICIOS EM SEUS
PROGESSOS INTERNOS.

¥
REDUGAD DE
CUSTOS;

EQUIPE MAIS
ALINHADA;

MELHORA DAS
CONVERSOES;

RETENGAO
DE TALENTOS
ENTRE OUTROS



Cliente

NOSSO CLIENTE E UM GIGANTE DAS EMPRESAS FINANCEIRAS NO BRASIL. PRESENTE NO RANKING
DE MAIORES BANCOS BRASILEIROS, DESTACA-SE NA OFERTA DE SERVIGOS COMO OS FINANCIAMENTOS
E 0S SEGUROS, ALEM DE OUTROS. VEJA OUTROS NUMEROS QUE SE DESTACAM:

g MAISDE (8] 2MILHOES ¢ LUCRODE
<= 3.5 MILHOES DE CLIENTES NO Z R$1,569 BILHAO
DE CLIENTES; BANCO DIGITAL: EM 2021

=% LUCRO DE R$388 MILHOES &5 AUMENTODE
NO PRIMEIRO TRIMESTRE ~ 334% DE TRANSACOES
DE 2022 (+8,6%); EM 2021.




Desafio do negocio

GOMO TODAS AS EMPRESAS,
NOSSO CLIENTE DO SETOR FINANCEIRO, CONVIVE COM

INUMEROS DESAFIOS, SENDO 0 PRINCIPAL DELES

AUMENTAR A VISIBILIDADE DA MARCA
E A CONVERSAO DE CLIENTES.

ALGUNS PONTOS DE IMPORTANCIA PARA ESSE CENARIO:

« NECESSIDADE DA OTIMIZAGAO DA ESTRATEGIA DE MARKETING;

» REDUGAO DE CUSTOS;

« RESULTADOS MAIS PALPAVEIS;

« OTIMIZAGAO DA ANALISE DE DADOS;

« MELHORA DA EXPERIENCIA DO USUARIO;

« DESENVOLVIMENTO DE ESTRATEGIAS DE COMUNICAGAO MAIS EFETIVAS.




Desafio Técnico

MELHORAR 0S

0 DESAFIODO PROCESSOS INTERNGS;

GLIENTE CONSISTIA OTIMIZARA CONVERSAO DAS
EM TRES PRINGIPAIS PROPAGANDAS EM CLIENTES;
PILARES: REDUZIR 0S CUSTOS COM 0S

SERVIGOS DE MARKETING.



Como a BRQ ajudou

FRENTE AO DESAFIO E SEGUINDO TENDENCIAS MUNDIAIS, A BRQ DIGITAL SOLUTIONS SUGERIU A
IMPLEMENTAGAO DE UMA A#OUSE AGENCYEXCLUSIVA. ELAS REPRESENTAM UMA EVOLUGAONO MERCADO.
ALGUMAS DAS PRINCIPAIS VANTAGENS DESSA ESTRATEGIA SAD:

o#Xq MAIS AGILIDADE, DEVIDOA PROXIMIDADE ENTRE CLIENTE E
- @ AGENCIA, SEM TANTOS INTERMEDIARIOS;

MAIS CONTROLE SOBRE 0 QUE E PRODUZIDO, COM A AVALIACAD
DOS PROJETOS EM TEMPO REAL;

VALORES, CULTURA E POSICIONAMENTO DO CLIENTE;

REDUGAD DECUSTOS COMA OTIMIZAGAO DE TEMPO E A

@ MAIS ALINHAMENTO, COM ACESSO TOTAL A MISSAO,

CENTRALIZAGAD DO CAPITAL INVESTIDO NA PROPRIA EMPRESA;

*
—
—
—
—
—

REDUGAD DE BUROCRACIA E CONTROLE DOS RECURSOS
INVESTIDOS;

@ CONCENTRAGAD DA EXPERTISE, COM UMA EQUIPE INTERNA

QUE REALMENTE SABE SOBRE 0 QUE ESTA FALANDO;

MAIS CONHECIMENTO SOBRE 0S PRODUTOS E VALORES DA MARCA, COM
0 DOMINIO DO PRODUTO SOBRE 0 QUAL ESTAO PRODUZINDO CONTEUDO;

%

, MELHOR ADAPTAGAO DAS CAMPANHAS PARA 0 PUBLICO-ALVO
* E,CONSEQUENTEMENTE, RESULTADOS MAIS ROBUSTOS.



Resultados e impactos

NOSSO CLIENTE DO SETOR FINANCEIRO RECORREU A BRQPARA OTIMIZAR ALGUMAS DE SUAS
ESTRATEGIAS INTERNAS, COMOE 0 CASO DA EQUIPE DE MARKETING. A AGENCIA /¥-HOUSE PROMOVEL,
EM APENAS UM ANO, A ENTREGA DE 430 PROJETOS VOLTADOS AO MARKETING E A COMUNICAGAD.

AUMENTO CRESGIMENTO = EVOLUGAO

DE 63% NA DE25% NOS DE 35% NOS
ABERTURA AGESSOS AO AGESSOS AD
DE CONTAS; SITEDO BANCO;  APLICATIVO.



\

GASTOU?
AGENDE UMA
CONVERSA COM

NOSSOS
ESPECIALISTAS

BRQ Digital Solutions



https://www.brq.com/fale-conosco/
https://www.brq.com/fale-conosco/

